Pressemitteilung

Kleingedrucktes verkauft mehr. 

Wie s-format Produkte von Seebacher viele neue Vermarktungsmöglichkeiten erschließen.

Vollständiger Text

Kleingedrucktes verkauft mehr. 

Wie s-format Produkte von Seebacher viele neue Vermarktungsmöglichkeiten erschließen.
Sie sind so klein, dass sie ganz groß auffallen: am Kragen von Markenhemden, an den Flaschenhälsen edler Tropfen, auf Hoteltresen oder in Regalen eleganter Boutiquen – s-format Produkte der Seebacher GmbH. All die große Bandbreite an Etiketten, Heftchen, Broschüren oder Faltplänen haben eines gemeinsam: Sie sind nicht größer als 35 x 35 mm und unterstützen die Kommunikation am PoS als starke Vermarktungslösung. 

„Unsere s-format Werbemittel versorgen den Kunden mir mehr Information, geben dem Produkt mehr Image und bedeuten für seinen Hersteller effektiv mehr Umsatz“, erklärt Juniorchef Gert Seebacher die Idee hinter der hauseigenen Marke. Als Spezialist in der Herstellung vertreibt sie Seebacher entweder allein oder mit überregionalen Partnern: „Unsere Lösung kurbelt nicht nur die Produktvermarktung an – sie ist selbst längst ein Vermarktungshit bei Unternehmen und Werbeagenturen.“

Voll im Trend 

Die Vielfalt an Möglichkeiten ist bei aller Winzigkeit fast grenzenlos. Ob gefalzt, geheftet, als Leporello ... s-format lässt unzählige Varianten zu. Warum ist die Idee aber so erfolgreich am Markt? Gert Seebacher: „Wie verstehen uns in erster Linie als Marketingdienstleister. Als solcher haben wir uns mit vielen Marktstudien auseinander gesetzt. Das Ergebnis: 70 Prozent der Käufer entscheiden sich für ein bestimmtes Produkt erst am Point of Sale. Und Werbeträger direkt am Verkaufsort haben zumeist größeren Einfluss auf die Kaufentscheidung als zum Beispiel TV-Spots oder Großflächenplakate. Da haben wir gehandelt.“ 

Heraus kam eine Vermarktungsplattform, die das Produkt im Regal noch attraktiver macht. Das ermöglichte nicht zuletzt der erlesene Seebacher Maschinenpark. Zu ihm gehören viele Eigenentwicklungen und Speziallösungen, die die Tüftlerfamilie Seebacher selbst auf die ausgefallensten Wünsche vorbereitet sein lässt. „Wenn uns ein Vertriebspartner anruft und für eine bestimmte Kampagne oder Kommunikationsidee das geeignete kleinformatige Werbemittel benötigt, können wir in jedem Fall schnell fertigen“, garantiert Seebacher. 

Denn gerade Agenturen sind von s-format Lösungen zunehmend begeistert. Stefan Knafl, Geschäftsführer der Münchner Werbeagentur Herrwerth und Partner: „Die Frage ist doch, wie schaffe ich für mein Produkt am PoS eine starke Differenzierung, die dem Käufer echten Mehrwert verspricht! Hier hat s-format die kaufentscheidenden Vorzüge, die wir unseren Kunden gegenüber ausgezeichnet vermitteln können.“

Große Vorteile zum kleinen Preis

Gert Seebacher fasst sie so zusammen: „Im Vergleich zu anderen Werbemitteln entstehen relativ niedrige Kosten. Zu dieser wirtschaftlichen Effizienz kommt die Produktaufwertung durch weiterführende Informationen, Gewinnspiele, Unterhaltung.“ Und die kreative Seite von s-format? Gert Seebacher: „s-formate sind immer auch Eyecatcher. Sie lassen Agenturen genug Spielraum für Kreation und Einfallsreichtum. Der Käufer will schließlich sinnlich angesprochen werden.“

s-formate können aber noch mehr: Sie sind extrem zielgruppengenau, funktionieren branchenübergreifend als wertvolle Verkaufsunterstützung und lassen sich vielseitig einsetzen – etwa als Coupons oder bei Sonderaktionen. 

Gert Seebacher: „Unsere Lösungen sind oft das i-Tüpfelchen, ohne das eine bestimmte Botschaft beim Kunden nicht so ankommt, wie es gewünscht ist.“ Was alles gewünscht wird, zeigt das Beispiel einer Fördergemeinschaft aus Wien. Sie hat bei Seebacher eine Minibibel drucken lassen, die unter anderem in jedes Portemonnaie passt. Auch eine interessante Verkaufsunterstützung! 

Wer nun in Zukunft am Supermarktregal entlanggeht, sollte seine Augen aufhalten. Entweder sticht ein Produkt aus der Masse heraus, weil es mit einem s-format Anhänger glänzt – oder es gibt für den Hersteller noch jede Menge Arbeit, weil es das eben nicht tut!

Besuchen Sie uns bitte im Internet auf www.s-format.com Für ein Interview steht Ihnen Gert Seebacher unter Telefon +43/4282/2171-0 gern zur Verfügung. Und um Ihnen die vielen Verwendungsmöglichkeiten von s-format vorzustellen, liegen dieser Sendung drei Blindmuster bei.
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